I N I LA GRANDE ECOLE

Maitriser les étapes clés d’un dossier de vente
niveau perfectionnement

Titre de la formation

Dates Maitriser les étapes clés d’un dossier de vente - niveau perfectionnement

Mardi 17/11/2026 et

Mardi 24/11/2026 Intervenant

Mme Isaline REMY, Dipldbmée notaire et Formatrice

Horaires
Bh30-12hs0 Objectifs pédagogiques
Durée Permettre aux collaborateurs disposant d’une premiere expérience en
2 demi-journées de droit immobilier (environ un an) d’approfondir leurs compétences
4 h chacune, soit 8 h techniques, fiscales et juridiques pour gérer de maniere autonome un
dossier de vente immobiliere.
Lieu / Format e Savoir analyser juridiguement un bien et détecter les anomalies ou
En distanciel charges susceptibles d’affecter la vente.
e Maitriser la fiscalité de la vente immobiliere.
Public e Comprendre et gérer les sUretés réelles.
Collaborateurs du notariat ¢ |dentifier les situations conflictuelles, sinistres et retards
d’exécution.
Prérequis e Acquérir une vision transversale du traitement d’un dossier de vente
e Avoir suivi la formation immobiliere.

Maitriser les étapes
clés d’un dossier de
vente, niveau débutant
e Qu avoir une année
d’expérience en droit
de la vente immobiliere

Méthodes, moyens et supports pédagogiques
Exposé, Démonstration/exercices, Mise en situation et pédagogie
inversée, PowerPoint ou PDF et Revue de Jurisprudence.

Modalités d’évaluation

Prix Quiz ou QCM
400 €
Programme
e Module 1 (4h) : Maitriser le cadre juridique et fiscal de la vente
immobiliere

e Module 2 (4h) : Gérer les siretés, les conflits et les situations
conflictuelles

Programme détaillé page suivante
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I N I LA GRANDE ECOLE

Maitriser les étapes clés d’un dossier de vente
niveau perfectionnement

Dates
Mardi 17/11/2026 et
Mardi 24/11/2026

Horaires
8h30-12h30

Durée
2 demi-journées de
4 h chacune, soit 8 h

Lieu / Format
En distanciel

Public
Collaborateurs du notariat

Prérequis

e Avoir suivi la formation
Maitriser les étapes
clés d’un dossier de
vente, niveau débutant

e Qu avoir une année
d’expérience en droit
de la vente immobiliere

Prix
400 €

Clermont-Ferrand

Eeaumani Ambidre

Programme
Module 1 (4h) - Mardi 17/11/2026 : Maitriser le cadre juridique et fiscal
de la vente immobiliére

Bloc 1 - Analyse des titres et situations de propriété
e Lecture critique d’un titre de propriété
e Détection des anomalies
e Capacité et qualité des parties

Bloc 2 — Fiscalité de la vente immobiliere
¢ Droits d’enregistrement, obligations déclaratives et contréles fiscaux
* Les plus-values immobilieres
e LaTVAimmobiliere

Module 2 (4h) - Mardi 24/11/2026 : Gérer les slretés, les conflits et les
situations conflictuelles

Bloc 1 —Saretés, privileges et hypotheques

¢ Nature et portée des slretés réelles
e Vérification des inscriptions et mainlevées
¢ Incidences pratiques sur le suivi du dossier

Bloc 2 — Conflits et sinistres en cours de dossier

¢ |dentifier les sources de litiges

¢ (Gestion des sinistres

¢ Qutils de reglement amiable et gestion de la communication pour
protéger l'étude.
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